
РОСТ И МАСШТАБИРОВАНИЕ • СТРАТЕГИЯ

СТРАТЕГИЯ РОСТА

ДО 300 000 ₽/МЕС (3 ТРЕКА)

Пошаговый план для дизайнера, копирайтера и таргетолога: от 2 клиентов

(50 000 ₽) до 5-6 клиентов (200 000-300 000 ₽) - инструменты, KPI, этапы

 Зачем нужна эта стратегия: Выход на 300 000 ₽/мес - это не просто "больше

клиентов". Это системная работа: повышение чеков, автоматизация,

делегирование, правильный выбор клиентов. В этом документе мы разберем

конкретные шаги для каждого из трех направлений digital-услуг. Вы увидите,

какие рычаги нужно задействовать, чтобы вырасти с 2 клиентов (50 000 ₽) до 5-6

клиентов (200 000-300 000 ₽) и выше.

1. ОБЩИЕ ПРИНЦИПЫ РОСТА

Независимо  от  направления,  рост  до  300  000  ₽/мес  строится  на  трех

рычагах:

• Увеличение количества клиентов - привлечение новых через

маркетинг, партнерства, рекомендации.

• Повышение среднего чека - продажа дополнительных услуг, переход

на абонентку, повышение цен.

• Автоматизация и делегирование - освобождение времени для работы

с клиентами и развития.

https://intelbase.ru/
https://intelbase.ru/


Формула роста:

Доход = Количество клиентов × Средний чек × Частота покупок

На старте: 2 клиента × 25 000 ₽ × 1 = 50 000 ₽.

Цель: 6 клиентов × 40 000 ₽ × 1 = 240 000 ₽ (или 5 клиентов × 60 000

₽ = 300 000 ₽).

2. ТРЕК 1: ДИЗАЙНЕР - СТРАТЕГИЯ РОСТА

Дизайн Дизайнер

Цель: 300 000 ₽/мес при 5-6 клиентах на абонентке.

Средний чек: 40 000 - 60 000 ₽/мес.

2.1. Этапы роста

Этап Клиентов
Средний

чек
Доход Действия

Старт 2 25 000 ₽ 50 000 ₽ Поиск первых клиентов через нетворкинг,

биржи, Telegram.

Рост 4 35 000 ₽ 140 000 ₽ Повышение цен, введение абонентки,

активный маркетинг.

Масштаб 5-6 40 000 - 60

000 ₽

200 000 -

360 000 ₽

Автоматизация, делегирование, отказ от

нерентабельных клиентов.

2.2. Ключевые действия для роста

• Узкая специализация: "Дизайнер для кофеен" позволяет поднять чек

до 50 000-60 000 ₽.

• Переход на абонентку: вместо разовых проектов - ежемесячное

обслуживание (ведение соцсетей, баннеры, презентации).

• Повышение цен: ежегодно на 10-20%. При 5 клиентах +15% = +30 000

₽/мес.

• Дополнительные услуги: разработка лендингов, брендбуков, упаковка

- увеличивают чек на 10 000-20 000 ₽.



• Автоматизация: шаблоны, CRM, Figma-плагины - экономят 10-15 часов в

месяц.

• Отказ от нерентабельных клиентов: освобождает время для более

выгодных.

 Совет: На этапе масштабирования наймите помощника на аутсорсе

(например, дизайнера для рутинных задач). Это позволит вам взять больше

клиентов без потери качества.

3. ТРЕК 2: КОПИРАЙТЕР - СТРАТЕГИЯ РОСТА

Копирайтинг Копирайтер

Цель: 300 000 ₽/мес при 6-8 клиентах на абонентке.

Средний чек: 35 000 - 50 000 ₽/мес.

3.1. Этапы роста

Этап Клиентов
Средний

чек
Доход Действия

Старт 3 15 000 ₽ 45 000 ₽ Поиск первых клиентов через биржи,

Telegram, нетворкинг.

Рост 5 25 000 ₽ 125 000 ₽ Повышение цен, введение абонентки,

активный контент-маркетинг.

Масштаб 6-8 35 000 - 50

000 ₽

210 000 - 400

000 ₽

Автоматизация, делегирование, работа с

крупными клиентами.

3.2. Ключевые действия для роста

• Специализация: "Копирайтер для EdTech" или "для маркетплейсов" -

чек выше на 30-50%.

• Абонентка: ведение блога, рассылок, соцсетей - стабильный доход и

меньше времени на поиск клиентов.

• Повышение цен: переход на пакеты "Стандарт" и "Премиум".

• Дополнительные услуги: SEO-оптимизация, контент-планы, редактура

- +5 000-15 000 ₽ к чеку.

• Автоматизация: шаблоны, CRM, Google Docs - экономят 10+ часов в



месяц.

• Отказ от нерентабельных клиентов: освобождает время для более

выгодных.

 Совет: На этапе масштабирования вы можете нанять помощника для

написания черновиков и рутинных текстов. Это позволит вам сосредоточиться

на сложных проектах с высоким чеком.

4. ТРЕК 3: ТАРГЕТОЛОГ - СТРАТЕГИЯ РОСТА

Таргетинг Таргетолог

Цель: 300 000 ₽/мес при 5-6 клиентах на абонентке.

Средний чек: 50 000 - 60 000 ₽/мес.

4.1. Этапы роста

Этап Клиентов
Средний

чек
Доход Действия

Старт 2 25 000 ₽ 50 000 ₽ Поиск первых клиентов через нетворкинг,

биржи, Telegram.

Рост 4 35 000 ₽ 140 000 ₽ Повышение цен, введение абонентки,

активный маркетинг.

Масштаб 5-6 50 000 - 60

000 ₽

250 000 -

360 000 ₽

Автоматизация, делегирование, отказ от

нерентабельных клиентов.

4.2. Ключевые действия для роста

• Узкая специализация: "Таргетолог для стоматологий" позволяет

поднять чек до 60 000-70 000 ₽.

• Абонентка: ведение кампаний, оптимизация, отчеты - стабильный

доход.

• Повышение цен: ежегодно на 15-20%. При 5 клиентах +20% = +50 000

₽/мес.

• Дополнительные услуги: настройка аналитики, создание креативов,

автоворонки - +10 000-20 000 ₽ к чеку.

• Автоматизация: CRM, шаблоны отчетов, Looker Studio - экономят 10+



часов в месяц.

• Отказ от нерентабельных клиентов: освобождает время для более

выгодных.

 Совет: На этапе масштабирования вы можете нанять помощника для

рутинных задач (сбор статистики, подготовка отчетов). Это позволит вам

сосредоточиться на стратегии и продажах.

5. СРАВНЕНИЕ ТРЕХ ТРЕКОВ

Параметр Дизайнер Копирайтер Таргетолог

Клиентов для 300 000

₽

5-6 6-8 5-6

Средний чек 40 000 - 60 000 ₽ 35 000 - 50 000 ₽ 50 000 - 60 000 ₽

Сложность

масштабирования

Средняя Средняя Средняя

Основной рычаг роста Повышение чеков,

абонентка

Контент-маркетинг,

пакеты услуг

Повышение чеков,

специализация

Когда нанимать

помощника

При 5+ клиентах При 6+ клиентах При 5+ клиентах

6. ИНСТРУМЕНТЫ ДЛЯ РОСТА

• CRM: Laxo, Битрикс24 - для учета клиентов, сделок, задач.

• Автоматизация: Telegram-боты, email-рассылки, автоворонки.

• Аналитика: Яндекс.Метрика, Google Analytics, Looker Studio - для

отчетов.

• Telegram-канал: основной канал привлечения клиентов.

• Шаблоны документов: экономят 50-70% времени на подготовку.

• Партнерская сеть: 5-10 активных партнеров дают стабильный поток

клиентов.

7. ЧЕК-ЛИСТ ДЛЯ ДОСТИЖЕНИЯ 300 000 ₽/МЕС

• [ ] Определена целевая ниша (кофейни, EdTech, стоматологии и т.д.).

• [ ] Сформулирован сильный оффер.



• [ ] Создан Telegram-канал и настроен контент-план.

• [ ] Настроена CRM для учета клиентов и сделок.

• [ ] Внедрена автоматизация (рассылки, напоминания, боты).

• [ ] Создана база шаблонов документов и чек-листов.

• [ ] Найдены 5-10 партнеров для обмена клиентами.

• [ ] Проведен анализ клиентской базы: отказ от нерентабельных.

• [ ] Повышены цены для новых клиентов.

• [ ] Запущена абонентка для постоянных клиентов.

• [ ] Нанят помощник (при необходимости).

• [ ] Достигнут доход 300 000 ₽/мес.

 Важно: Рост до 300 000 ₽/мес - это не спринт, а марафон.

Реалистичный срок - 12-18 месяцев. Не пытайтесь перепрыгнуть

этапы. Сначала отработка модели на 2 клиентах, потом рост до 4,

потом масштабирование. Только так вы построите устойчивую

практику.

 Финальный совет: Ваш главный актив - это экспертиза и репутация.

Инвестируйте в обучение, собирайте отзывы, развивайте личный бренд. Чем

выше ваша ценность в глазах клиентов, тем больше вы можете зарабатывать. И

помните: масштабирование - это не только про деньги, но и про свободу. Чем

больше вы автоматизируете и делегируете, тем больше времени остается на то,

что вам действительно нравится.

Документ разработал:

_______________ / _________________

(подпись, ФИО)

"___" __________ 20__ г.

© Бизнес-пакет: Digital-услуги без сотрудников - Стратегия роста до 300 000 ₽/мес (3 трека),

версия 1.0.

Рекомендуется адаптировать под свою нишу и регион. Реалистичный срок достижения цели -

12-18 месяцев.


